NOTICAP N°2025-142 Lima, 28 de agosto de 2025

GESTION Y DESARROLLO

INMOBILIARIO

MODULO 4

O Inicio: 10 de setiembre
OHorario: 7:00 p.m. - 10:00 p.m.

O Certificado fisico por curso completo: 64 horas
lectivas

Aprende a planificar, gestionar y ejecutar proyectos
inmobiliarios con enfoque estratégico y rentable.


https://forms.gle/F6dLefBkYXjRaSZXA
https://www.facebook.com/CAPcn
https://x.com/cap_cn
https://www.linkedin.com/company/colegio-de-arquitectos-del-peru/?viewAsMember=true
https://www.instagram.com/capnacional?utm_source=ig_web_button_share_sheet&igsh=ZDNlZDc0MzIxNw==
https://www.youtube.com/c/ColegiodeArquitectosdelPer�
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GESTION Y DESARROLLO A TRAVES DE:

INMOBILIARIO 200Mm



https://forms.gle/F6dLefBkYXjRaSZXA

MODULO 4

COMERCIALIZACION Y
MARKETING INMOBILIARIO

SESION 1

s
Fundamentos del marketing inmobiliario y analisis del nuevo consumidor. M|erc°|es 10
Introduccién al marketing en el sector inmobiliario, tendencias del mercado y O

perfil del comprador actual. de setiembre

SESION 2 .
Propuesta de valor, marca y posicionamiento en proyectos inmobiliarios. Cémo Viernes 12
construir una marca inmobiliaria sélida, definir el buyer persona y disefar de setiembre

propuestas de valor diferenciadas.

SESION 3 >
Marketing segun el tipo de producto inmobiliario. Comprender cémo se adapta el MlerCOIes 17
marketing a distintos tipos de productos inmobiliarios (residencial, VIS, oficinas, de setiembre

comerciales, industriales, etc.) y definir estrategias especificas para cada uno.

SESION 4
Estrategias promocionales, canales y plan de marketing inmobiliario. Marketing viernes '|9
digital, redes sociales, pauta, contenido, CRM y embudos de conversion para .
inmobiliarias. Plan de Marketing y los aspectos a considerar en su elaboracién e de setiembre

implementacién.

GESTION Y DESARROLLO
EXPOSITORES INMOBILIARIO

ARQ. CAROLINA LINARES BORGO

*De ocurrir un cambio de horario se informard anticipadamente.
*Disponibilidad del expositor sujeto a cambio (se asignard a un profesional con el mismo perfil).




INVERSION

COSTO por MODULO

PROFESIONALES

Arqguitectos Habilitados s/. 300

Bachilleres y estudiantes

Otros Profesionales s/. 330

Tarifa Corporativa (+de 3) s/. 280

CICLO DE
COLEGIO DE CAPACITACION 2025
ARQUITECTOS
D

GESTION Y DESARROLLO A TRAVES DE:
INMOBILIARIO 200m

1. PAGA ESCANEANDO NUESTRO QR (TARJETA DE DEBITO Y CREDITO)

OTRAS FORMAS DE PAGO

2B8CP>

CTA: 193 0661448 0 91
CCl: 002 193 000 661 44 809118
A nombre del COLEGIO DE

ARQUITECTOS DEL PERU.
RUC: 2014 0412491

2. ENVIAR EL VOUCHER DE PAGO AL CORREO:

<] cursos_nacional@cap.org.pe

Indicando los siguientes datos: NOMBRES, APELLIDOS, CELULAR, N°
CAP, N° DNI, REGIONAL, CORREO, PROFESION Y CURSO.

3. TENER EN CUENTA:

PARA SOLICITAR:
FACTURA enviar razén social y RUC
BOLETA enviar nombres, apellidos y nimero de DNI

4. MODALIDAD DE PAGO PRESENCIAL:

En las oficinas contables del CAP - Consejo Nacional (segundo piso),
pago solo con tarjeta de crédito o débito.

Mas Informacién: @ 981 651 993

Arq. Lourdes Giusti H. Consejo Nacional
Decana Nacional 2023 - 2026
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